
Profiel
Sales Manager

Algemeen

Geboren: 22/02/1970 te Scherzingen (Ch) 
Nationaliteit: Nederlandse
Geslacht: man
Burgerlijke staat: Gehuwd
Werk/projectervaring 15 jaar

Vaste baan

Werkervaring

01/2004-06/2005 MBS Nederland, Zeist
Office Manager en Sales Consultan
Adviseren en begeleiden relaties. Voeren van
verkoopgesprekken en het geven van demonstraties
met Mamut Business Software. Ondersteunen en
adviseren collega’s bij verkopen. Schrijven en geven
trainingen

09/2001-12/2003 DEX Distributie, Joure
Sales en Account Manager
Specialisatie product Exact Software, Verkoop Binnen-
en Buitendienst. Account Management op groot
dealerkanaal. Offertes maken, After-sales.
Stimuleren, sturen en begeleiden salestrajecten
dealers. Geven van demonstraties en presentaties op
locaties. Warme en koude acquisitie.

07/1980-12/2006 Van der Meulen KVH, Sneek
Coördinator verkoop Automatisering
Nog werkzaam in deze functie: Leiding geven aan
afdeling Automatisering. Verantwoordelijk voor
inkoop en verkoop van zowel Software als Hardware.
Account- en Salesmanagement in zakelijke markt.
Assortimentsbewaking Automatiseringsshop en hierin
incidenteel zowel zakelijke als particuliere klanten
bedienen. Rechtstreeks rapporteren aan directie. 

Nevenactiviteiten

01/2004-12/2005 NuWerk Uitzendbureau, Leeuwarden
Account Manager
Startend Uitzendbureau van een vriend ondersteund
bij opzetten bedrijf. Bezoeken bedrijven om te
diensten aan te bieden. Verder aquisitie op kantoor



08/2004-12/2006 Feel Fit For Life Int., Sneek
mede-eigenaar
Betreft eigen bedrijf echtgenote. Doe hiervoor
boekhouding en marketing

Kennis/Eigenschappen

Kennis expertise (geconslideerde) periodieke rapportages verzorgen
en toelichten
business jaar- en meerjarenplanning coördineren
commerciële vraagstukken bedrijfseconomisch /
cijfermatig onderbouwen
fiscale / BTW aangiften mede afhandelen
fungeren als bedrijfseconomische sparringpartner
van directie / management
investeringsbeslissingen bedrijfseconomisch
onderbouwen en bewaken
management (on)gevraagd adviseren vanuit
bedrijfseconomisch perspectief
management informatie systeem inrichten en
beheren
organisatieprocessen monitoren, identificeren en
realiseren optimalisaties
resultaatontwikkeling monitoren en adviseren mbt
vervolg/aanpassingen
rol van bedrijfseconomisch geweten invullen,
bedrijfseconomische spilfunctie vervullen
scenario's ontwikkelen

Ervaring Administratieve automatisering
Beleidsformulering
Debiteuren management
Doelstellingen formulering
Doorlichten van processen
Inkoopvoorwaarden
Management adviesvaardigheden
Management informatie presentatie & rapportage
Management informatie systemen
Verslaglegging & rapportage modellen en methoden

Persoonlijkheid Advies vaardig
Analytisch
Beoordelingsvermogen
Collegiaal / Teamspeler
Commercieel bewustzijn
Gevoel voor humor
Inlevingsvermogen
Klantgericht
Kwaliteitsgericht, perfectionist
Leergierig
Overtuigingskracht
Representatief
Resultaatgericht / Oplossingsgerichte instelling



Resultaatgericht / Oplossingsgerichte instelling
Sociaal intelligent / Vlot in de omgang op alle
niveaus
Zelfstandig


